Direccion

Enfoque comercializacion
- analisis de las oportunidades y las amenazas del medio ambiente, la estructura y el funcionamiento
del mercado de las infraestructuras asi como la dinAmica de los competidores en estos mercados,

- utilizar las herramientas y métodos de analisis estratégico,

- elaborar y aplicar una estrategia adaptada a estas dificultades.

Enfoque técnico y emparentado

Direccion

- racionalizar la conducta de proyectos en cumplimiento de los costes, plazos y resultados,

- garantizar una direccion eficaz del equipo proyecto (justificar sus colaboradores sobre los resultados,

crear un clima de confianza, delegar, prevenir y administrar un conflicto...).

Puablico

Jefes de proyecto, cuadros al export, encargados de negocios,
Consejeros de instituciones publicas y cuadros de Administracion central.

Sr. FLEURAT

Estrategia y comercializacion

- Evoluciones y perspectivas de los
mercados laborales Publicos y de las
infraestructuras, en Europay en el
mundo

'm - Principales herramientas de andlisis
comercializacion de los mercados de
las infraestructuras

Sr. FLEURAT
- Metodologias de andlisis de las
estrategias de los protagonistas
- Caso CARRETERAS
- Seleccioén de la informacion
- Eleccion de una empresa y juego de
papel
- Caso personal

M. FLEURAT
- Seleccién de la informacion,
construcciéon del mercado
- Estrategias comercializacion

¢,? Contacto: Telf. 33 (0) 1.44.58.27.13

Sr. CAUPIN

Control técnico
- Incluir lo que esta en juego a
niveles y los principios
fundamentales de la direccion de
proyecto
- Las fases y el ciclo de vida de
proyectos
- Como aplicar eficazmente los
procesos de direccion de proyecto

i como construir su referencial

- Estrategias comercializacion
= - La aplicacion de los procesos de
direccion de proyecto a los distintos
ambitos de aplicacion
m - Laintegracién de los ambitos, o
coémo tener una vision global y
compartida de la problematica
m - Ladireccion del perimetro y el
contenido del proyecto, o co6mo
controlar las evoluciones técnicas
m - Ladireccion de los plazos, o como
definir y lograr objetivos creibles y
vinculantes en cuanto a tiempo

m - Ladireccion de los costes, 0 como
optimizar los objetivos desde las
estimaciones fase preliminar hasta el
saldo de los mercados

- La direccién de los riesgos o como
prepararse al imprevisto

- La comunicacion al servicio de los
objetivos del proyecto

¢- Qué papeles para los distintos
protagonistas?

¢- Qué estructuras organizativas son
las mas pertinentes?

http://pfe.enpc.fr

link hacia ciclos
internacionales del ENPC

Coordinacion

Sr. Christian BELLANGE
CB Consult

Sr. Gilles CAUPIN
Asesor

Sr. Jacques FLEURAT
Asesor

la Organizacion

Sr Florent STREIFF
Metratech

lm Inscripciones

Telf.: + 331.4251.6116
Fax :+331.4251.6131

Sr. BELLANGE

Direccion de los equipos

Mi situacion jerarquica y mi puesto de
trabajo

¢- Cémo definir mi puesto?

¢- Qué resultados permanentes son
esperados por mi puesto?

¢- Como puedo alcanzarlos?

- Mi poder jerarquico

Sr. BELLANGE
Delegar sus responsabilidades
¢- ¢Por qué delegar?
¢-Aqueycoémo?
- Principios de la delegacion
- Elementos del éxito

Sr. BELLANGE

Justificar: es actuar

¢- Cudles son los principios de la
motivacion?

- Papel esperado por la organizacion
¢- Cudles son los distintos medios de
justificar a un equipo?

La gestidn de las situaciones complejas
emparentadas

¢- Cémo comunicar mas eficazmente?
- Gestion de las tensiones, conflictos y
resistencias

A


http://metratech.net/spip/spip.php?article425
mailto:streiff@metratech.net



